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Unternehmensberatung



17.30 Uhr Eintreffen der Teilnehmer

17.45 Uhr BegriiBung und Einfiihrung
Hendrik Gittermann (Kiel),
Peter A. Borchardt
(Hamburg/Frankfurt a. M.),
Thomas Rittmeister (Frankfurt a. M.),
Reimer Rechtsanwiilte

18.00 Uhr Finanzierung bei guten und schlechten
Bonititen — Mythos und Realitit
Volker Riedel
Partner
Dr. Wieselhuber & Partner GmbH

18.15 Uhr Immer schén fliissig bleiben!
Sale & Lease Back als alternative
Finanzierungsform in Sondersituationen
Carl-Jan Freiherr von der Goltz
Geschiftsfithrender Gesellschafter
Maturus Finance GmbH

18.30 Uhr  Special Situation Financing —
Finanzierung fiir Neukunden
in der Krise
Dr. Thomas Dohrmann
Managing Director & Global Head
of Restructuring and Workout

Norddeutsche Landesbank (Nord/LB)

18.45 Uhr Sanierungsgestaltung ist Mandats-
erhaltung
Reinhold Schmid-Sperber (Kiel),
Hendrik Gittermann (Hamburg)
Thomas Rittmeister (Frankfurt a. M.),
Reimer Rechtsanwiilte

19.00 Uhr Diskussionsrunde
19.30 Uhr Business Talk

Bitte melden Sie sich an tiber:

www.wieselhuber.de/veranstaltungen

oder den QR-Code

F
Ansprechpartner:
Britta von Sachs £
Telefon +49 (0)89 286 23 116 E
sachs@wieselhuber.de




