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SEHR GEEHRTE DAMEN UND HERREN,

Die Umsitze in der deutschen Mobelindustrie befinden sich zwar seit Jahren auf stabilem Niveau,
doch der Kampf um Marktanteile nimmt neue Dimensionen an.

Nie war die Branche so in Bewegung wie aktuell. Flagship-Stores und eine insgesamt zunehmende
Vertikalisierung sind nur zwei Stichworter fiir den Tabubruch, der den direkten Weg vom Hersteller
zum Kunden kennzeichnet. Neue Onlineshops dringen auf den Markt und branchenfremde Marken
wittern im Lizenzgeschift das ganz grofe Business. Kein Wunder, dass sich in diesem Szenario auch
das Kartellamt immer mehr mit der Mébelbranche beschéftigen muss, um die Frage zu klidren: Wer
darf wen heute beliefern und wen nicht? Die groBen Einkaufsverbinde reagieren auf den gestiegenen
Wettbewerb mit immer mehr Eigenmarken, um ihre Margen zu sichern. Die M&bel- und Zuliefer-
industrie schwort auf Exklusivititen, die neue Herausforderungen mit sich bringen. Die Geschiifts-
modelle Einzelhandel und Massenfertigung stehen somit auf dem Priifstand.

Wir wollen es genau wissen und haben diese Fragestellungen in den Mittelpunkt unserer etablier-
ten Branchenwerkstatt gestellt. Top-Referenten aus der Mébel- und Zulieferbranche teilen ihre
Einschitzungen mit Thnen fiir das Topthema Vertrieb.

Diskutieren Sie mit uns und unseren Kooperationspartnern mobel kultur und den Verbinden
der Holz- und Mobelindustrie NRW — unter der Schirmherrschaft des nordrhein-westfilischen
Wirtschaftsministers Prof. Dr. Andreas Pinkwart — in der 6. Branchenwerkstatt, tiber die
Chancen, neue Absatzkanile zu erschlieBen.
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Dr. Timo Renz



11.30 - 12.00 Uhr

PROGRAMM

12.00 - 12.30 Uhr

12.30 - 13.00 Uhr

13.00 - 13.20 Uhr

Registrierung und Empfang mit Stehimbiss

GruBbwort und Eroffnung

Dr. Andreas Hettich, Vorsitzender der Geschiiftsfithrung
Hettich Holding GmbH & Co. oHG

Dr. Lucas Heumann

Geschdftsfiihrer, Verbinde der Holz- und Mobelindustrie NRW e.V.

Dr. Timo Renz
Managing Partner der Dr. Wieselhuber & Partner GmbH

Vertriebskaniile im Cross-Check:

Strategien fiir neue Wege zum Mobelkunden
Philipp Prechtl, Senior Manager

Dr. Wieselhuber & Partner GmbH

Surteco der Komplettanbieter — von der Produkt-

zur Branchenorientierung
Dr.-Ing. Herbert Miiller, Vorsitzender des Vorstandes der Surteco SE




13.20 - 13.40 Uhr Den Mébel-Shopper kennen — Potenziale im Mobelmarkt erkennen
und nutzen kénnen

Jan-Fredrik Stahlbock, Director bei GfK Shopper Activation Solutions
13.40 - 14.10 Uhr  Pause

14.10 - 14.30 Uhr Der Weber ,,stairway to heaven* — Marke erleben
Michael Reuter, Geschiiftsfithrer der Weber Stephen Deutschland GmbH

14.30 - 14.50 Uhr  Uber die Zulissigkeit selektiver Vertriebssysteme und die Steuerungsméglichkeit

des Online-Handels — eine Bewertung
RA Markus Nessler, MBA

14.50 - 15.10 Uhr  Eigenmarken in der Mobelbranche am Beispiel Begros
Thomas Briill, Leiter Marketing der Begros GmbH

15.10 - 1540 Uhr Pause

15.40 - 16.45 Uhr Podiumsdiskussion:
— Thomas Briill (Leiter Marketing der Begros GmbH)
Dr.-Ing. Herbert Miiller (Vorsitzender des Vorstandes der Surteco SE)
— Markus Nessler (Rechtsanwalt, MBA)
Michael Reuter (Geschdftsfiihrer der Weber Stephen Deutschland GmbH)
Jan-Fredrik Stahlbock (Director bei GfK Shopper Activation Solutions)

Moderation:
Rita Breer, Redaktion mobel kultur
Dr. Timo Renz, Managing Partner der Dr. Wieselhuber & Partner GmbH)

16.45 - 17.30 Uhr Key Note:
Die gekrinkte Gesellschaft — Konsumenten und Konsumverhalten 4.0
Stephan Griinewald
Managing Partner des rheingold Institut, Koln

S ab 17.30 Uhr Get-together mit Stehimbiss
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ANFAHRT

Uber die A30 kommend:

® nehmen Sie die Ausfahrt ,Kirchlengern® (Nr. 29)

® biegen Sie rechts auf die B 239 ab

® nach ca. 3 km biegen Sie an der ersten Ampel links ab

® Sie folgen dem Verlauf bis zum Ende
@ zum Forum biegen Sie bitte links ab

Richtung B233 Bad
Liibbecke Oeynhausen
Hettich Kirchlengern

@ Biinde B239 m® @@®

nach
Osnabriick @
Abfahrt
Kirchlengern  B233 B61 (31)

30

Herford

Abfahrt B239
Herford/

Bad
Bad Salzuflen ——¢%) Salzuflen

Bielefeld nach Dortmund

Veranstaltungsort
Hettich Forum
Vahrenkampstralfie 12-16
32278 Kirchlengern
Telefon: +49 (52 23) 77-0

B51

nach Hannover

B D @ @

@ Hannover

@ Berlin
lengern \ @ Hannover

A O
CRAEEOC @ Paderborn

@ Diisseldorf

® Frankfurt

Miinchen ®

W&P-Ansprechpartner

Gustl F. Thum

Mitglied der Geschiftsleitung
Telefon: +49 (0)89 286 23 265
Telefax: +49 (0)89 286 23 290
E-Mail: thum@wieselhuber.de
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