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SEHR GEEHRTE DAMEN UND HERREN,

Digitalisierung bedeutet fiir die Branche mehr als nur vernetzte Kiichen oder Haus-
haltsgeriite auf den Markt zu bringen. Kleine wie grole Unternehmen stehen vor der
Herausforderung, immer individuellere Kundenwiinsche bedienen zu miissen. Industrie
4.0 scheint die Losung fiir die hohen Exklusivititsanspriiche zu sein. Auf der einen Seite
vereinfacht sich das internationale Prototyping, Prozesse werden schneller und Produkte
intelligenter. Doch auf der anderen Seite werden die Abhingigkeiten in einer digitalen
Produktionswelt auch groBer. Welche Moglichkeiten erdffnen sich der Mobel- und
Zulieferindustrie in einer smarten Zukunft? Kénnen die neuen Techniken und Systeme
spiirbar zur Steigerung von Umsiitzen oder Ertrigen beitragen? Und wenn ja, was sind die
wesentlichen Erfolgsfaktoren, um auf der Uberholspur der Datenautobahn zu fahren.

Wir wollen es genau wissen und stellen diese Fragen in den Mittelpunkt unserer eta-
blierten Branchenwerkstatt. Top-Referenten aus der Mobel- und Zulieferbranche teilen
ihre Einschitzungen und Erfahrungen mit Ihnen genauso wie Experten aus der digitalen
Welt.

Diskutieren Sie mit uns und unseren Kooperationspartnern ,,mébel kultur und den
Verbinden der Holz- und Mébelindustrie NRW — unter der Schirmherrschaft des
Wirtschaftsministeriums NRW — in der 5. Branchenwerkstatt, wie sich die Potenziale
der Digitalisierung wirkungsvoll und quantitativ messbar umsetzen lassen.

Dr. Timo Renz

Managing Partner



PROGRAMM

13.00 - 13.15 Uhr
13.15 - 13.40 Uhr

13.40 - 14.10 Uhr

14.10 - 14.30 Uhr

Registrierung und Empfang mit Stehimbiss

GruBBwort und Eréffnung

Dr. Andreas Hettich

Vorsitzender der Geschdiftsfiihrung

der Hettich Holding GmbH & Co. oHG

Wilfried Niemann

Geschiiftsfithrender Gesellschafter der Karl W . Niemann GmbH
& Co. KG, Preuflisch Oldendorf, Vorsitzender des Verbandes

der Holzindustrie und Kunststoffverarbeitung Westfalen-Lippe .V .
und des Fachverbands Serienmébelbetriebe des Handwerks

Digitale Produkte und Prozesse —

was die smarte Zukunft fordert

Dr. Timo Reng

Managing Partner der Dr. Wieselhuber & Partner GmbH

Die Epoche der Individualisierung — Trend ist,
was erfolgreich ist?

Ulrich Biihler

Gruppenleitung der Egger Gruppe




14.30 Uhr

14.50 Uhr
15.20 Uhr

15.40 Uhr

16.00 Uhr

16.20 Uhr
17.00 Uhr

17.45 Uhr

18.30 Uhr

Vernetzt mit China: Vom Einkaufs- zum Verkaufsmarkt
Holger Dieckbreder
Geschiiftsfiihrer der SourceByNet Pte Ltd.

Pause

Kiiche 4.0: ein Best-Practice-Beispiel
Markus Sander
Geschiiftsfiihrer der Héicker Kiichen GmbH & Co. KG

Digitalisierung im Moébel: Wie smart muss ein Mobel in Zukunft sein?

Ein Erfahrungsbericht aus dem Forschungsprojekt KogniHome

Ralf Miiterthies

Leiter Konzeptentwicklung bei der Hettich Marketing- und Vertriebs GmbH & Co. KG

Bausteine erfolgreicher Digitalisierung —

Cloudbasierte Datenmodelle und Applikationen fiir virtuelle Riume
Prof. Dr.-Ing. Frank Prekwinkel

Vorsitzender des Vorstandes der imos AG

Pause

Podiumsdiskussion: Wie verindert das digitale Zeitalter den Vertrieb?

— Ulrich Biihler, Gruppenleitung der Egger Gruppe

— Holger Dieckbreder, Geschiiftsfiihrer der SourceByNet Pte Ltd.

— Dr. Andreas Hettich, Vorsitzender der Geschiiftsfiihrung der Hettich Holding GmbH & Co. oHG
— Prof. Dr.-Ing. Frank Prekwinkel, Vorsitzender des Vorstandes der imos AG

— Markus Sander, Geschiftsfiihrer der Hicker Kiichen GmbH & Co. KG

Moderation: Dr. Timo Renz
Managing Partner der Dr. Wieselhuber & Partner GmbH

Key Note: Immer und iiberall — Omnichannel-Handel wird Realitit
Denis Burger
Senior Director Seller Growth Organisation der eBay Deutschland GmbH

Get-together mit Stehimbiss



ANFAHRT

Uber die A30 kommend:

® nehmen Sie die Ausfahrt ,Kirchlengern® (Nr. 29)
® biegen Sie rechts auf die B 239 ab

® nach ca. 3 km biegen Sie an der ersten Ampel links ab

® Sie folgen dem Verlauf bis zum Ende
@ zum Forum biegen Sie bitte links ab
® entnehmen Sie die genaue Lage der Zeichnung ,,Lageplan

Bitte beachten Sie die Umleitungshinweise im Ort/an der B239
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Hettich Kirchlengern
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Bielefeld

Veranstaltungsort
Hettich Forum
Vahrenkampstralle 12-16
32278 Kirchlengern
Telefon: +49 (52 23) 77-0

nach Dortmund

Kirchlengern @ Hannover
Bielefeld ®°

@ @ Paderborn
m @ Diisseldorf

@ Frankfurt
Bad
Salzuflen

Miinchen ®

W&P-Ansprechpartner

Gustl F. Thum

Mitglied der Geschiftsleitung
Telefon: +49 (0)89 286 23 265
Telefax: +49 (0)89 286 23 290

E-Mail: thum@wieselhuber.de
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